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NEGOCIATEUR TECHNICO-COMMERCIAL :

Le(la) négociateur(rice) technico-commercial(e) :
o Exploite les potentialités de vente sur un secteur géographique défini dans le
respect de la politique commerciale de I’entreprise
o Elabore une stratégie commerciale omicanale

e Organise et met en oeuvre un plan d’actions commerciales et évalue les résultats

& CONDITIONS D’ADMISSION

— ¢ Avoir un Niveau Bac
/f \ i% ¢ Réaliser un test de culture générale
2, N _ =1 %’% o Effectuer un entretien de motivation
)
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NEGOCIATEUR TECHNICO-COMMERCIAL

VENDRE AVEC EXPERTISE, NEGOCIER AVEC SUCCES

100% FINANCEE EN ALTERNANCE

441 HEURES EN ORGANISME DE FORMATION EN PRESENTIEL
DE 10 a 15 MOIS EN STRUCTURE D’ACCUEIL

TARIF

FORMATION FINANCEE A 100% EN CONTRAT D’APPRENTISSAGE ET DE PROFESSIONNALISATION
POSSIBILITE DE FINANCEMENT DE LA FONCTION TUTORALE POUR L’ENTREPRISE
COUT DE LA FORMATION POUR STAGIAIRE LIBRE : 6615€
(FORMATION ELIGIBLE A TOUT FINANCEMENT : NOUS CONTACTER)

COMPETENCES
DEVELOPPEES

Assurer une veille commerciale
pour analyser I’état du marché

Organiser un plan d’actions
commerciales

Prospecter un secteur défini

Analyser ses performances,
élaborer et mettre en ceuvre des
actions correctives

Concevoir une proposition

technique et commerciale

Représenter ’entreprise et
valoriser son image

Négocier une solution technique
et commerciale

Réaliser le bilan, ajuster son
activité commerciale et rendre
compte

Optimiser la gestion de la
relation client

DEBOUCHES

Technico-commercial(e)
Chargé(e) de marketing
Chargé(e) d’études / de mission
marketing
Chargé(e) de scripting / des
contenus marketing
Chef(fe) de projet en marketing
Chargé(e) de partenariats
Chargé(e) de ’animation des
réseaux
Chargé(e)/responsable de
promotion
Responsable de magasin

POURSUITE D’ETUDES

Titre Professionnel RPMS (Niveau
Bac+2)

Bachelor Commerce ou
Marketing (Niveau Bac+3)

MODALITES
D’EVALUATION

Les compétences des
candidat(e)s sont évaluées par
un jury selon:

o Une mise en situation
professionnelle écrite et
orale

. Des questionnements a
partir de productions
personnelles

Un dossier professionnel

Possibilité de valider un ou
plusieurs blocs de
compétences, nous contacter.



